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“Atteindre l'Ilnaccessible Etoile”

C'était le réve de Don Quichotte

et nous I'avons tous au fond de nous.
Pour beaucoup d’éleveurs de

chevaux de sport, ce réve c’est de produire
le “Top price” des Ventes Fences.

Et cette étoile, il y en a un

qui la décroche chaque année !

Pour y arriver, il faut d’abord un cheval hors du
commun, puis il faut le préparer avec discerne-
ment et il faut enfin qu’il se présente brillamment
a la répétition et le soir des ventes.

Cette démarche de qualité dans la production, du
choix de croisement en passant par l'alimenta-
tion, le dressage, I'entrainement, etc... ne conduit
pas toujours au " gros lot " mais elle est, la plu-
part du temps, payante. Force est de constater
que de plus en plus d’éleveurs en ont pris
conscience et s’y sont engageés, ce qui est
réejouissant pour I'avenir de I'élevage francais.

Les tournées Fences (cf. page 4) sont pour nous
chaque année un observatoire privilégié de cette
évolution et nous nous réjouissons de voir leur
date approcher, en espérant vous y rencontrer
encore plus nombreux.

Nous sélectionnerons lors de ces tournées environ
deux cent poulains et pouliches de 2 et 3 ans : 70
pour les ventes Elite de Septembre et 130 pour le
marché Fences de Novembre qui sera reconduit
cette année.

N’hésitez pas 4 amener dans ces tournées de Mai
et Juin vos poulains destinés au marché de
Novembre car nous souhaitons en recruter un
maximum a cette occasion pour mieux en assurer
la promotion.

Au total des deux ventes, nous présenterons
également une trentaine de pouliniéres, une
soixantaine de foals et yearlings et une soixantai-
ne de chevaux de 4 ans et plus. Ces derniers
seront recrutes sur les terrains de jeunes chevaux.
Pour les foals, yearlings et les pouliniéres, il faut
adresser un dossier au secrétariat avec photoco-
pie des papiers et, si possible, une photo.

Avant méme que [a sélection ait commencé, les
associés sont au travail pour que les acheteurs
soient présents a ces deux grands rendez-vous. Les
chevaux vendus dans le passé sont notre meilleu-
re référence et nul doute que, dans un marché
international en quéte permanente d’excellence,
ils seront nombreux a se disputer les premiers
poulains du nouveau millénaire.

Nous comptons sur vous pour nous proposer le
meilleur de votre production et vous pouvez
compter sur nous pour ne pas ménager nos
efforts afin que le réve de chacun devienne une
réalité pour le plus grand nombre possible.

LES ASSOCIES FENCES




Le Marché Fences 2000

Une premiere encourageante
et des reférences intéressantes

Avec quelques mois de recul, le
marché Fences s’avére une premie-
re trés encourageante, avec des
résultats contrastés mais qui cons-
tituent d’ores et déja une base de
références intéressantes.

136 chevaux adjugés sur 240 pré-
sentés, dont plus d’un sur cing a
I'exportation.

C’est dans la vente élevage (pouli-
nieres, foals et yearlings) que les
résultats ont été les meilleurs avec
les deux tiers de chevaux vendus
dont 25 A plus de 50.000 Francs.

Pour les poulains de 2 et 3 ans, ils
sont 12 a avoir obtenu plus de
100.000 Francs, 13 entre 50 et
100.000 Francs et 30 entre 30 et
50.000 Francs.

58 % des poulains présentés ont
été vendus aux enchéres.

Pour les 4 ans et plus, 45 % seule-
ment ont été adjugés sur place
mais c’est dans cette categorie que
les ventes amiables ont été les plus
nombreuses.

Au total, avec les ventes amiables,
plus des 2/3 des chevaux proposés
ont changé de propriétaire pen-
dant le marché ou dans les jours
suivants.

Tous ces résultats sont enregistrés
dans une banque de données qui
permettra , d’année en année, de
suivre 'évolution du marche.

Le marché Fences 2001 aura lieu
du 9 au 1l Novembre et propose-
ra un nombre de chevaux sensible-
ment identique & 'année passée.

Des modifications sont prévues
dans [organisation et les infras-
tructures pour accueillir un public
d’acheteurs qui s'annonce d’ores et
déja plus nombreux que par le
passe.

Les ventes Elite du mois de
Septembre se dérouleront sur 4
soirs du 6 au 9 Septembre, préce-
dés de répétitions le 4 et le 5.

Les soirées du Jeudi et du
Dimanche proposeront quelques
trois ans SF en moins pour faire la
place a une petite dizaine de jeu-
nes étalons venus des stud-books
belges, hollandais et allemands.

C’est une maniére de maintenir un
niveau de sélection trés élevé tout
en internationalisant un peu plus
les ventes.

Le recrutement pour ces deux ven-
tes se fera pendant les tournées du
mois de Mai.

Comment préparer
intelligemment un cheval
pour la sélection

et pour les ventes ?

On ne remplit pas un verre avec
un jet d’eau ! Cela veut dire qu'il
ne faut pas s’y prendre a la
derniére minute. Nous sommes
allés demander & un profession-
nel reconnu, Hervé Francart, qui
est notre "monsieur Loyal" a la
chambriére, ses conseils pour une
préparation optimale.

Comment préparer un cheval pour le
jour de la sélection ?

Le jour de la sélection, le cheval ne va pas au
bout de ses forces mais il doit montrer son
style, son aptitude naturelle et sa confiance en
fui. On ne corrige pas en quelques jours un
mauvais style et il faut surtout développer la
confiance. Les chevaux doivent avoir envie
daller sauter. Au début, un travail au trot
peut s'avérer nécessaire. Les chevaux sont
jugés sans barre de réglage ; il faut donc les
préparer de cette maniére, sur des petits obs—
tacles, jusqu’d ce qu'ils trouvent leurs marques
et galopent naturellement vers I'obstacle . Alors
seulement, on pourra les mettre une ou deux
fols sur la hauteur avant de les présenter. La
derniére séance avant les sélections doit se ter—
miner sur des petits obstacles de fagon a don-
ner ay poulain un maximum de confiance en lui
avant ce premier rendez-vous.

Et pour les ventes ?

Si le cheval a été retenu, c’est qu’il a une
bonne aptitude. On va donc travailler essen—
tiellement sa condition physique. Je recom-
mande de monter réguliérement les chevaix
sans les faire sauter, jusqu'au début de I'été ;
ensuite, on pourra recommencer d les prépa-
rer, comme pour la sélection, d raison d’une
fois par semaine, en essayant de développer
leur confiance en eux. Il est trés important
d'amener a la vente des chevaux avec un
moral optimal. Il suffira de les mettre ™ sur
la hauteur ™ une fois ou deux dans le courant
du mois d’Aoiit, en terminant par une séance
sur des petites barres. Dans cette deuxiéme
phase, il faut leur apprendre a se servir de la
barre de régfage qui doit étre un petit obsta-
cle d’au moins 40 d 50 c¢m de haut, de facon
d ce qu'il soit sauté et pas enjambé et placé
d 2 foulées de I'obstacle. Il ne faut pas trop
en faire car ce sont les qualités naturelles qui
doivent parler...




A propos du dopage et d’autres pratiques a proscrire !

Nous sommes volontairement restés silen-
cieux dans le début de polémique a propos
du dopage qui a vu le jour aprés 'affaire
des achats des Haras Nationaux aux ventes
de Saint L6. Cela ne veut pas dire que nous
n"avons pas d’opinion.

Depuis toujours, les vendeurs qui nous font
confiance s’engagent a nous informer de
tous les traitements qu’auraient pu subir
leurs chevaux avant d’arriver aux ventes.
Nous leur faisons confiance également. lls
savent que les acheteurs qui le désirent
peuvent faire procéder a des analyses et
des controles anti-dopage juste apres les
ventes...

Plus délicat est le probléme de la " prépa-
ration " : bien c’est bien, trop c’est trop.

Nous ne sommes pas dupes lorsque des

chevaux barrés nous sont proposés lors des
sélections .et nous arrivons généralement
bien & discerner les qualités naturelles des
réflexes de crainte...

Mais la confiance des acheteurs, qui est
notre bien commun le plus précieux, exige
toujours plus de rigueur de notre part.
Dans le contexte des ventes, un jetine
cheval qualiteux n’a besoin d'aucun artifi-
ce ; il lui faut une bonne condition phy-
sique, de ['aptitude, du courage et de la
résistance au stress.

Ce sont les qualités que nous recherchons
lors des tournées de sélection et nous
écarterons d'office les chevaux pour les-
quels une préparation trop " sophistiquée "
génerait l'expression de leurs qualites
naturelles...

Arnaud Evain a partagé son temps entre
les rassemblements d’éleveurs pour la pro-
motion des étalons du catalogue PHI et les
voyages de prospection a I'étranger (ltalie,
Etats-Unis, Espagne, Hollande...) pour
annoncer et faire connaitre les prochaines
ventes.

Associé & Bruno Fontaine, il vient de créer
EQUI MEDIA, société de communication
qui édite entre autres I’Agenda Multimédia
de I'Eleveur et le classeur "Les Etalons de
Sport en France ".

Bernard Lecourtois en attendant les pre-
miers " MAIL " du nouveau millénaire, a
voyagé en France pour assurer la promo-
tion de ses étalons et en Europe pour en
trouver de nouveaux. Toujours grand ama-
teur de pur-sangs, il a ainsi étoffé son cata-
logue avec FRENCH BUFFET, un performer
venu du Chili et stationné en Hollande. Il
rentre d’ Espagne ol son jeune étalon de 8
ans, FRASCATOR-MAIL, a remporté son
premier Grand Prix I[nternational & Verer
de la Frontera.

Yves Lemaire : si le cultivateur est au repos
pendant [’hiver, le marchand de chevaux est
trés actif et il parcourt la France dans tous
les sens. S’il n'est pas passé chez vous, il
n’est pas passé loin... Il prépare également
le mariage de sa deuxieme fille Delphine
avec Walter Lapertot qui est le cavalier de
I'écurie Lemaire " depuis plusieurs
années. Le commerce a Tivernon n’est pas
prét de s'arréter...

Eric Négre passe depuis plusieurs années
I’hiver & cheval entre la France et le circuit
des concours de Floride. Basé a Wellington,
a c6té de Palm Beach, il est 'ambassadeur
de I'élevage francais aux Etats Unis et il ne
manque jamais de souligher le succés des
chevaux Fences sur les terrains ameéricains.
Clest [e cas actuellement de COBRA DE
GARRED ou d’ENZO LA MULOTIERE qui
brillent dans les Grand Prix amateurs.

Marcel Rozier a retrouvé un peu de temps
pour lui aprés avoir passé le relais de ses
responsabilités d’entraineur national a
Jean-Maurice Bonneau et Thierry Paillot. Il
en a consacré une partie a remettre de ['or-
dre dans sa propriété, marquée par les
conditions météo désastreuses des ventes
de Novembre.

Aprés avoir obtenu son diplome d’entrai-
neur particulier, il s'investit également dans
'entrainement des chevaux de courses... a
obstacle bien sfir !

Bruno Souloumiac s’est vu confier par dif-
férents propriétaires un effectif de jeunes
chevaux a I'entrainement " comme il n'a
famais eu ", Cela consacre la qualité de son
travail mais aussi celui de Bruce et Tiffany
Dewar et de Thomas Rousseau.. La supervi-
sion de l'entrainement de ces jeunes
champions et la présentation de chevaux a
vendre lui a pris I'essentiel de son temps
mais il a également voyagé pour aller en
France a la recherche de jeunes talents et a
I'étranger a la recherche de nouveaux
clients.

Breves

Le Challenge FENCES -

IFOR WILLIAMS sur Internet
Notre site Internet va se moderni-
ser et s’enrichir de nombreuses
informations sur les chevaux a ven-
dre, mais aussi sur les résultats des
anciens !

Clest ainsi que vous pourrez suivre
régulierement, grace aux résultats
transmis par la SHE la progression
des 4 ans vendus a Fences & 3 ans
et le classement provisoire du chal-
lenge IFOR WILLIAMS.

Ce challenge récompense a la
Grande Semaine le propriétaire du
4 ans totalisant le plus de gains au
cours de la saison écoulée.

" Cavaliere "

Clest le titre d’'un roman largement
autobiographique paru le 14 Mars
dernier chez Stock. Il est signé
Adeline Wirth et s'arréte a I'e-
poque de son mariage avec Eric
Negre.

Saluons la performance d’Adeline
d’avoir su séduire un grand éditeur.

Quand vous lirez ces lignes, nous
aurons lu le livre que l'auteur a
promis de venir deédicacer sur le
stand Fences du Grand Parquet en
Septembre prochain.
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TOURNEES DE SELECTION

VENTES  FENCE

JEUDI 3 MAI VENDREDI 4 MAI VENDREDI 4 MAI
9H a P:]eudihen/Rance (22) 9H aArradon (56) 15 H au HN du
; 7 La Touche Porée B. Souloumiac J.P Cimolaf i 2
Tél:02.99.58.01.37 Té1:02.97.40.49.24 #g?;zm?:;g(; 336
ou 06.07.74.93.02 ou 06.85.70.39.30 -
LUNDI 4 JUIN MERCREDI 9 MAI
15H au HN 9 H aOndreville
des Bréviaires (78) Tivernon (45)
Tél:01.34.84.92.07 Y. Lemaire

@MARD[ 5 JUIN

9H au Haras de
Villers Erquery (60)
0. Jouanneteau
Tél:03.44.78.32.22

MARDI 5 JUIN

Tél:03.83.48.14.18

JEUDI 7 JUIN

9 H aux Ecuries du
Grand Veneur &
Barbizon (77)
E.Negre

Tél :01.60.66.40.41

200 Concours
~ Etalons ANSF

les 20,21 JUIN
| auHN de St-Lo (50) |
| Tél:02.33.77.88.77 |

Tournée D

Tél:02.38.39.41.41

) MERCREDI 9 MAI

15 H a Vichy (03)
Terrain SHF Sichon
F. Marce

Tél :04.70.58.18.80

JEUDI 10 MAI
15H chez 9 H au C. Equestre
GENES DIFFUSION Bourg en Bresse (01)
Douai (59)
Tél:03.27.87.87.87 ~  JEUDI 10 MAI

16 H au C. Equestre |
MERCREDI 6 JUIN Saulieu (21)
9H _a‘u HN de Tél : 03.80.64.04.45
Rosiéres aux
Salines (54)

LUNDI 14 MAI

11 H a Ravenoville
(50)

Centre du Cheval
Tél :02.33.21.03.31

MARDI 15 MAI

9 H a Falaise (14)
Haras de la Cour
Bonnet
Tél:02.31.90.93.24

MARDI 15 MAI

15 H au Haras de
Brullemail (61)
Tél:02.33.28.42.56

MARDI 29 MAI MARDI 29 MAI @ MERCREDI 30 MAI JEUDI 31 MAI

9 H au Club Hippique 15 H a Salleboeuf (33) 9 H a Niort (79) 9 Hau HN de

du Lherm (31) J. Couperie P.Cadiou Blois (41)

D. Descamps Tél:05.56.78.31.32 Tél : 05.49.35.07.09 Tél : 02.54.55.22.80
Tél:05.62.23.08.58

Les poulains de 2 et 3 ans peuvent étre présentés sans inscription préalable ¢ I'une des réunions
de sélection, munis de leur livret signalétique validé et a jour de leurs vaccinations.

Pour les pouliniéres, foals et yearlings, I'inscription est obligatoire avant le 15 Mai 2001. Pour vous inscrire, il suffit
d’envoyer la photocopie des papiers au secrétariat de I'agence FENCES qui vous contactera pour un rendez—vous.

Pour tous renseignements :
Agence FENCES

La Cour Bonnet - 14700 FALAISE
Tel : 02 31 90 93 24 - Fax : 02 31 40 12 26
Site Internet : www.fences.fr




