LE PROTOCOLE VETERINAIRE 2005

Il est identique pour la vente Elite de
Septembre et la vente de SZlection de
Novembre ; il sOaccompagne dans les
deux cas de la dZlivrance dOune garantie
formelle aux acheteurs. Comme les
aUnZes ngchentes les chevaux
sZlectionnZs subiront un contr™le de
santZ aux frais des vendeurs lors des
tournZes de sZlections. Le cozt forfaitaire
global de ces examens, incluant la gestion
des dossiers est de 300e TTC (250.84
eHT) " rZgler directement sur place
auprés du vZtZrinaire. Les dossiers de
Septembre seront Zgalement relus au
CIRALE et une note figurera au catalogue.

Le contr™le comprendra :
v Un examen clinique
v Un examen radiographique rZalisZ sur
place (*) comprenant :
® Pieds et boulets antZrieurs
(face et profil)
® Grassets, jarrets et boulets postZ
rieurs (profil)
® Pour les candidats au concours Zta
-lons, un profil des genoux sera rZali
-sZ en plus.
v fventuellement une endoscopie, et une
prise de sang pour un contr™|e anti-
doping.

o

(*) Les radiographies de bonne qualité et
postérieures au 20/04/2005 pourront
étre prises en compte dans le dossier
vétérinaire.

Les informations sur les rZsultats
donnZs sur place ne sont quOindicatives
et les engagements ne seront validZs
quOapres relecture des dossiers au
CIRALE, en principe dans les 15 jours sui-
vants, et au plus tard le 15 Juin 2005. Une
note indicative du statut ostZo-articulaire
donnZe par le CIRALE figurera sur les
catalogues de vente.

E leur arrivZe dans les ztablis§ements
de ventes, les chevaux sZlectionnZs subi-
ront * nouveau un examen clinique com-
plet avant dOétre dZfinitivement admis *
passer en_vente. Cet examen se fera aux
frais de IOAgence Fences et les chevaux
qui auraient mal supportZ |Oentra”’nement
en vue des ventes ou qui nOapporteraient
pas toutes les garanties de bonne santZ
seront ZcartZs de la vente.Tous les autres

seront alors vendus avec la GARANTIE FENCES.

Les chevaux devront donc arriver deés le
lundi * Bois le Roi pour étre " nouveau
examinZs. Cet examen de contr™l|e sera
filmZ avec une camZra digitale et le

images seront tenues ~ la disposition des
acheteurs et de leurs vZtZrinaires conseils.

En outre, tous les dossiers devront com-
porter, au moment de la vente, les
Z|Zments suivants :

v Livret validZ *
obligatoires

v Signalement graphique sZparZ en fran-
cais pour les Selles Etrangers

v Titre de propriZtZ endossZ

v RZsultat du test de Coggins

v Certificat de gestation datant de moins
de 15 jours pour les poulinieres ainsi
quOattestation et certificat de saille

v Certificat de prise de signalement pour
les foals et de bonne santZ datant de
moins de 8 jours.

jour des vaccinations

Pour les dossiers incomplets, en dehors
des frais de mise " jour par le vZtZrinaire,
une pZnalltZ forfaitaire de 250 e HT sera
appliquZe. Si les ZIZments manquants le
jour de la vente sont jugZs trop impor-
tants, le passage en vente pourra étre
refusZ unilatZralement par IOAgence
Fences, sans remboursement des frais
dQinscription ni de caution.

LA GARANTIE

Elle sOadresse " la fois aux vendeurs

et aux acheteurs.

GARANTIE APPORTEE
AUX VENDEURS

E partir du moment ou le cheval ins-
crit satisfait au_contr™le thZrlnalre
IOarrlee et sOil est adjugZ, le Vendeur
bZnZficie dOune garantie de paiement,
méme si la vente est ensuite remise en
cause par IOAcheteur dans le cadre de
la Garantie Fences.Si tel est le cas, IOA-
cheteur est remboursZ par |[OAgence
Fences et le Vendeur peut choisir entre
la perception du prix qui lui revient,
diminuZ dOune petite franchise, ou
une indemnitZ compensatoire pour le
dZdommager de ses frais.

GARANTIE APPORTEE
AUX ACHETEURS

Si, malgrZ _toutes les prZcautions
prises, il sOavZrait dans les trois mois
suivants la_vente quOun dZfaut nQait
pas ZtZ cheIZ et S|gna|Z dans le dos-
sier vZtZrinaire mis disposition avant
la vente et que ce dZfaut affecte les
qualitZs substantielles du cheval quant "
son usage sportif, IOAcheteur est
garanti dOétre remboursZ de son
achat * 100 % avec un plafond de 100
000 e. La garantie couvre Zgalement
pendant trois mois toute géne ou boi-
terie liZe " des particularitZs ostZo-
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articulaires figurant au dossier et
considZrZes "~ tort comme sans inci-
dence probable. Elle ne couvre pas les
accidents et maladies survenus
postZrieurement "~ |Oadjudication ou

les consZquences dOun usage anormal
!

Cette GARANTEE est assortie dOune
assurance mortalitZ gratuite pendant
les 60 jours suivants |Oadjudication,
souscrite par |QintermZdiaire de notre
partenaire GRAS SAVOYE-HIPCOVER.

Les particularitzs radiologiques
mentionnZes au dossier ne peuvent pas
étre invoquZes pour faire jouer la
garantie si elles ne sOaccompagnent
pas de signes cliniques. La garantie
concerne la possibilitZ dOutilisation
sportive du cheval prZsentZ elle ne
garantit pas que nOlmporte quel
vZtZrinaire Zmettra un avis favorable
sans rZserves dans un examen lors
dOune revente ultZrieure !

Il est donc essentiel que les acheteurs
consultent les dossiers vZtZrinaires
des chevaux qui les intZressent, et ceci
avant leur passage en vente. En signant
le bon dOachat, ils dZclarent en avoir
pris connaissance et la garantie ne
porte que sur les dZfauts altZrant les
qualitZs substantielles ou [Ousure
anormale et prZmaturZe.

La mise en fuvre Zventuelle de la
GARANTIE se fera de la fagon suivante :

_ En cas de dzfaut, constgti par le
vZtZrinaire de son choix, IOAcheteur
actionne la GARANTIE, dans les 3 mois.

Le cheval sera examinZ et
Zyentuellement soignZ par un
vZtZrinaire choisi par |OAgence

Fences. . .

Si la géne ou le dZfaut nOa pas dis-
paru dans les 60 jours suivants, il sera
intZgralement remboursZ son
Acheteur par IOAgence Fences. SOil
est guZri et si cette guZrison est
admise par le vZtZrinaire de |IOAche-
teur, celui-ci devra assurer les frais de
soins.

En cas de litige sur IOexistence ou la
persistance dOune géne_ ou dOun
dZfaut altZrant les qualitZs substan-
tielles, celui-ci sera arbitrZ, aux frais de
IOAgence Fences, par un collége de
trois vZtZrinaires choisis par |OAche-
teur dans une liste dOune douzaine
dOexperts reconnus et agrZZs par
IOAgence.

Le coZt de cette assurance et de
cette garantie est supportZ en_partie
par |IOAgence Fences et financZ pour
le reste par une augmentation des frais
de ventes de 9 " || %. Les Acheteurs
qui souhaiteraient renoncer
expressZment et irrZvocablement au
bZnZfice de  cette  GARANTIE
bZan‘ueront de frais de vente rZduits

" 8,5 % au lieu des 9% actuels.
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donne rendez-vous a tous les
pour les tournées de

2005

Tournée A e
LunDI 2 MAI - 13 H
au Centre du Cheval - Ravenoville (50)
Tél: 0233413329 ‘
MARDI 3 MAI - 9 H \ urnée E

au Haras de Menil Jean - Putanges (61) MarDI 31 mMAI- 10 H
Tél: 023367 14 24 au Centre Equestre - Niort (79)
Tél: 06 08 41 59 48 (P. Cadio

MERCREDI 4 MAI - 9 H

chez B. Souloumiac - Pleudihen/Rance (22) MERCRED! TERJUIN - 10 H
Tél: 029958 01 37 chez V. Couperie - Ba
Tél: 055677121
Tournée B i JEUDI 2 JUN - 9
I au Harag

Maroi 10 mAI - 14 H
chez J. Tops - Valkenswaar
Tél: +31 40 20 68 405

alocca
Tél

Tournée C Tournée D

MAaRDI 24 mAI - 14 H
au Haras des Bouleries - Yvré I'Evéque (72) s
Tél :02 43 89 66 93 Tournée G

MERCReDI 15 JUIN- TO H
MERCREDI 25 ET JEUDI 26 MAI - 9 H aux Ecuries du Gran
au Haras National - St L6 (50) Barbizon (77)
a l'occasion du Concours étalons Tél: 01 60 66 4

Agence FENCES - La Cour Bonnet - 14700 FALAISE
Tél:+33(0)231909324-Fax:+33(0)231401226

www.fences.fr
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INNOVER POUR REPONDRE AUX
ATTENTES DES CLIENTS

Notre rZflexion hivernale sur les change-
ments et les innovations " introduire dans
|Oorganisation de nos ventes a ZtZ
basZe sur un postulat et plusieurs consta-
tations.

Le postulat est que toute sociZtZ de
services qui nOZvolue pas va vers son
dZclin. Cette Zvolution doit se faire en
tenant compte des attentes des clients et
des contraintes des fournisseurs.

v La premiére constatation est que
IOexigence des acheteurs en matiére de
visite vZtZrinaire va croissant. Cette exi-
gence bien comprZhensible pose toute-
fois le probleme des limites de cet exa-
men.

v La seconde est que la trés grande
majoritZ demande un marchZ plus lisible
et plus prZvisible, Le systéme des
enchéres permet dOacheter au prix du
marchZ, mais les clients souhaitent avoir *
[Oavance une estimation approximative
de chaque cheval.

v La troisieme est quOapres 15 ans, le
scZnario des ventes de Septembre a
besoin dOune petit OtoilettageO pour
prendre en compte les critiques construc-

tives_que nous avons regues : durZe des
sowZes, denSItZ des  convives,
homoanZ|tZ des lots de chevaux
prZsentZs...

LOanalyse que nous avons conduite sur
ces bases dZbouche sur une sZrie de

changements que nous mettrons en place

_partir de cette annZe et que nous
dZtaillons dans cette lettre.

lIs concernent tout dOabord le calen-
drier des ventes, qui seront au nombre de
trois ~ [Oautomne prochain :

v La vente flite de Septembre sera encore
plus sZlective avec un effectif total rZduit
et une ouverture aux poulains de 2 ans.

v Le MarchZ Fences sOZtendra sur 2
week-ends successifs au dZbut du mois
de Novembre. Le premier sera consacrZ

une vente de sZIectlon dOenviron 150
chevaux de sport et dOZlevage choisis
pendant les tournZes. Le second sera
rZseer des_ventes de service pour des
eructlons dOeffectifs ou des cessations
dQactivitZ, mais aussi pour des chevaux
de tous niveaux rasse~rr1bIZs par des asso-
ciations rZgionales dOZleveurs. Quelques
places seront rZservZes " des chevaux
destinZs au Dressage * chacune de ces
ventes.

La grande nouveautZ est que tous les
chevaux vendus en Septembre et lors de
la vente de SZIectlon de Novembre le
seront avec la " Garantie Fences ". Cette
garantie assure les vendeurs quOils seront
payZs si leur cheval est adjugZ, méme si la
vente est contestZe ultZrieurement. Elle
assure les acheteurs que le cheval quOils
achétent est en bonne santZ, apte " étre
entra’ 'nZ, et les garantit contre tous les
dZfauts affectant ses qualltZs substan-
tielles pendant les trois mois suivants la
vente.

Pour le marchZ Fences, des facilitZs de

crvidig, incluant une assurance mortalitZ/
dZprZciation seront offertes. Pour la pre-
miére fois dans le monde, des chevaux
seront prZsentZs aux enchéres avec une
fourchette dOestimation de_ valeur
donnZe par les associZs de IOAgence
Fences.

Ces changements ont pour but de satis-
faire les attentes de nos clients actuels et
dOen attirer de nouveaux, en apaisant
leurs craintes et en faC|I|tant leurs achats.
Pour mieux étre ~ IOZcoute et pour
prZparer |Oavenir, nous avons ngaIement
dZcidZ de renforcer notre Zquipe en
accueillant de nouveaux associZs suscep-
tibles de nous aider " trouver de nou-
veaux marchZs.

De nouvelles Zcuries, une nouvelle confi-

guration du hall en Septembre, avec plus
dOespace pour les chevaux et pour les
convives, complétent la panoplie de nos
changements.

Notre tovurnZe de sZlection est riche de
16 journZes de rendez-vous en France,
Belgique et Pays-Bas. Nous y recruterons
les chevaux de 2 et 3 ans pour les ventes
de Septembre et de Novembre. Nous
serons, comme dOhabitude, accompagnZs
dOune quwpe vZtZrinaire et dOun ser-
vice vidZo.

Nous avons dOores et dZj" commencZ

faire la promotion du m|IIZS|me 2005
auprés des acheteurs. Les Zleveurs peu-
vent compter sur nous pour mettre en
luvre tous les moyens nZcessaires pour

LES ASSOCIES FENCES



CALENDRIER ET
CONTENU DES VENTES

VENTES ELITE
du Jeudi Ter
au Dimanche 4 Septembre,
pendant la Grande Semaine de I'Elevage
de Fontainebleau

Ces ventes proposeront IOZlite des 3 ans,
prZsentant " la fois modeéle, pedigree, apti-
tudeetgaranties vZtZrinaires.Contrairement
au passZ oU nous prZsentions en Septembre
les "100 meilleurs" poulains et pouliches de
trois ans que nous avions trouvZs, nous ne
proposerons cette annZe que les sujets qui
nous paraissent erltabIement mZriter le
label "flite". Selon les millZsimes, leur
nombre devrait varier entre 40 et 70.

La vente sera Zgalement ouverte aux pro-
duits de deux ans, aux pouliniéres et aux
foals, et le catalogue devrait proposer au
total entre 90 et 100 lots au lieu de 120
IOannZe passZe, ce qui devrait raccourcir
un peu les soirZes !

La vente du Dimanche rZservera une place

" quelques chevaux de Dressage trés pro-
metteurs ainsi quO” quelques performers de
4 ans.

Cette vente sera internationale et ouverte
aux meilleurs reprZsentants des autres stud-
books europZens. LOorganisation dZtail-
[Ze des soirZes se fera lorsque le contenu
du catalogue sera connu.

MARCHE FENCES
du 3 au 13 Novembre

La vente de sZlection aura lieu le premier
week-end et rassemblera environ 50 che-
vaux, de la jument pleine au poulain de 3 ans,
prZsentZs dans un catalogue en couleurs,
avec photos, comme pour celui de la vente

flite.

o < -

Ces chevaux seront vendus avec la Garantie,
le_CrZdit, et des Zvaluations (cf.ci-apres).

LOexpZrience montre que les "chevaux de
Novembre" rZussissent trés bien en
concours et, en regroupant les meilleurs lors
du premier week-end, nous souhaitons atti-
rer_une clientéle frangaise et internationale
intZressZe par le haut de gamme.

La vente de service se dZroulera du || au
I3 novembre. Elle permettra ~ de gros
Zleveurs dOaIIder leurs effectifs ou de
cesser leurs activitZs. Elle proposera une
gamme de chevaux tres large, dont des
sujets de haut niveau, vendus sans rZserve !
De nombreux acheteurs ont ainsi pu y faire
de trés bonnes affaires par le passZ.Elle sera
doublZe cette annZe dOune vente
agprovmonnZe par les associations
rZgionales dOZleveurs. En effet, nos
tournZes ne nous permettent pas de "tout
voir" et certains vendeurs nOosent pas
encore nous amener leurs produits. Nous
donnerons donc la possibilitZ aux associa-
tions rZgionales de nous adresser leurs
meilleurs ambassadeurs. Tous les chevaux
auront ZtZ vus et ZvaluZs par un ou plu-
sieurs des associZs de notre Agence._

Le deuxiéme week-end du MarchZ sera
donc IOoccasion dOun "Tour de France des
rZgions" qui devrait sZduire une large clien-
tele dOamateurs et de professionnels. Les
chevaux seront vendus sans_la Garantie
Fences mais avec une visite vZtZrinaire et un
dossier radiographique favorable ; une esti-
mation figurera au catalogue et les acheteurs
bZan|C|eront des facilitZs de crZdit
nZgociZes aupres de notre partenaire finan-
cier. Les reprZsentants des associations
rZgionales intZressZs par cette proposition
sont invitZs " nous contacter des maintenant
pour rZserver des places dans cette vente
qui devrait rassembler au maximum 200

A

131 BONNES RAISONS D'ACHETER

131, c’'est le nombre de pro-
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duits issus des ventes

partenaires partenaires

partenaires partenaires partenaires

PARTENAIRES 2005
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CHEVAL LIBERTE devient notre nouveau
partenaire principal. La sociZtZ conduite
par la tres dynamique famille RULQUIN
conna’t un dZveloppement spectaculaire
ces derniéres annZes, principalement
dans les domaines de I0amZnagement
dOZcuries et des vans tractZs. lls ont
congu et dZveIoppZ un paf de boxes
dZmontables spacieux (9 m#) et reliZs
par des aIIZesvcouvertes pour faire face
aux intempZries. Ceux-ci seront
prZsentZs en France " |Ooccasion de nos
ventes dOautomne.

Le_bureau des ventes est Zgalement
signZ CHEVAL LIBERTE et il a fait IQobjet
dOune rZnovation hivernale pour étre
encore plus accueillant.

Les vans tractZs produits par CHEVAL
LIBERTE associent |OZIZgance aux
qualitZs techniques et le vainqueur du
challenge du meilleur 4 ans se verra
rZcompensZ le jeudi soir des ventes de

(
CHEVAL

Septembre dOun superbe modeéle de la
marque. 5 .
GRAS SAVOYE-HIPCOVER sOest associZ
activement " notre rZflexion hivernale pour
mettre au point les services de crZdit et de
garantie qui sont assortis dOassurances. lls
proposent Zgalement leurs services aux
vendeurs pour assurer leurs chevaux ~ hau-
teur de nos estimations, entre la sZlection
et la vente. Les acheteurs peuvent
Zgalement bZnZficier de prestations dOas-
surance complZmentaire de celles qui sont
incluses dans les frais de ventes ou de
crZdit. GRAS SAVOYE-HIPCOVER entend
ainsi dZmontrer, comme notre Agence, sa
volontZ dOétre ~ |OZcoute des attentes

A~

GRAS SAVOYE

Fences et finalistes de la Grande Semaine de I Elevage 2004 : 47 quatre
ans, 43 cinq ans, 30 six ans et 11 sept ans !

Compte tenu des exportations, des mises a 'élevage et de l'inévitable
proportion de " petits bobos ", c’est prés de 50 % des chevaux adjugés
en Septembre et Novembre qU| se retrouvent au moins une fois sur le
Grand Parquet. Cette statistique difficilement égalable constitue notre
meilleur argument de vente : la qualité des produits présentés !

Courtier en assurances
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UNE TRES BONNE RAISON DE VENDRE

‘ FEN@ES

, , o 7~ a
Malgré un léger recul en 2004, avec un prix

moyen de 26 040 Euros, la vente Fences de Septembre demeure dans
le tiercé des meilleures ventes européennes. Le prix moyen obtenu a
ces ventes “Elite” est pres de deux fois et demi supérieur a celui qui est
obtenu chez notre homologue francais le plus proche !




LES NOUVEAUTES
DU MARCHE

POUR LA PREMIERE FOIS :
UNE ESTIMATION DES CHEVAUX
PROPOSES A LA VENTE

[l sOagit dOun exercice difficile car tous
les vendeurs espérent obtenir un prix record
et les acheteurs veulent faire une bonne
affaire. Nous allons toutefois essayer cette
annZe de donner une estimation de valeur
pour tous les chevaux proposZs au MARCHE
FENCES de Novembre. Cette estimation figu-
rera sur le catalogue sous forme de 4
tranches de prix pour les 2 et 3 ans :

| ére tranche : moins de 7500 e
2éme tranche : de 7500 " 12 000 e
3éme tranche : de 12 000 " 20 000 e
4éme tranche : plus de 20 000 e

L G G ¢

Pour les poulinieres et les foals, les
tranches seront les suivantes :

v lére tranche : moins de 4500 e

v 2eéme tranche : de 4500 " 7500 e
v 3éme tranche :de 7500 " 12 000 e
v 4éme tranche : plus de 12 000 e

Le but de ces estimations est de permettre
aux acheteurs de se concentrer sur les che-
vaux dont le prix vraisemblable est compa-
tible avec leur budget. Une simulation
rZalisZe sur _plusieurs annZes permet de
penser que |Oestimation sOavZrera exacte
dans plus de 2/3 des cas et que, lorsquOelle
sera fausse, ce sera aussi souvent par exces
que par dZfaut.

_Les chevaux changent entre le jour de la
sZlection et le jour de la vente et le jeu des
encheéres fait que ce type de prZvisions res-
tera dZlicat et approximatif !

Comme par le passZ, tous les chevaux
seront vendus sans prix de rZserve.

Nous avons conscience que cette tentative
de clarification du marchZ, qui nOexiste "
notre connaissance dans aucune vente aux
enchéres de chevaux de sport au monde,
prZsente des inconvZnients, notamment
pour les vendeurs. Nous pensons cependant
quOelle va dans le bon sens et quOelle
devrait attirer une nouvelle clientéle dans les
ventes aux encheres.

DES FACILITES DE CREDIT SIMPLES ET AVANTA-
GEUSES

_Les acheteurs qui le souhaitent pourront
bZnZficier cette annZe, " |Ooccasion du
MarchZ Fences de facilitZs de crZdit assor-
ties dOune assurance mortalitZ/invaliditZ
mise au point avec notre partenaire GRAS
SAVOYE-HIPCOVER.

Moyennant un apport personnel de 50 %
du montant de la facture totale (achat + frais
de_vente), les acheteurs peuvent obtenir un
crZdit de |2 mois pour le paiement du solde
avec des ZchZances mensuelles.

Ce crZdit est plafonnZ " 30 000 e par cheval.

Il est accordZ automatiquement et nOest
garanti que par une rZserve de propriZtZ
sur

le cheval achetZ Il est assorti dOune assu-
rance mortalitZ/invaliditZ * hauteur des
sommes restant dues, au profit de |Oorga-
nisme de_crZdit. Concrétement, si le cheval
meurt, sOaccidente ou se dZprZcie apres
[Oachat, [Oacheteur nOest pas tenu de rem-
bourser les ZchZances impayZes et |[Oorga-
nisme de crZdit reprend la propriZtZ du
cheval.

Des discussions sont en cours avec plu-
sieurs partenaires financiers et le taux final
de ce crZdit nOest pas encore connu ; il
devrait toutefois se situer en dessous de 7%.

Les possibilitZs complZmentaires dassu-
rances offertes par GRAS SAVOYE-HIPCOVER

Avec ces estimations, le Crédit et la Garantie, nous souhaitons consolider et renforcer le
climat de confiance autour de l'acte d’achat d'un jeune cheval et, si ce systéme donne
satisfaction aux deux parties, nous envisageons dans un deuxiéme temps de |'étendre aux
ventes Elites de Septembre.
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DEROULEMENT
DES SELECTIONS

@ Dés votre arrivZe, prZsentez vous
" BRIGITTE qui assure le secrZtariat des
candidatures ; elle vous donnera un
numZro de passage pour votre cheval
ainsi que |Oheure approximative de
son examen.

@ La commisssion de sZlection est
composZe des 6 associZs de [OAgence
Fences ; elle examinera dOabord le
cheval au modeéle et aux allures et vous
demandera le prix minimum en des-
sous duquel vous étes certain de ne pas
étre vendeur ; prZparez-vous " rZpon-
dre " cette question !

@ Ensuite, le cheval sera exammZ en
libertZ " IQobstacle et filmZ par B.
BouLARD (Prestige CinZ VidZo) qui
pourra ultZrieurement vous faire une
copie de son passage. A |Oissue de cet
examen, une proposition Zventuelle
vous sera faite pour un passage aux
Ventes de Septembre ou Novembre si
les associZs pensent que votre cheval
correspond " leurs critéres, et si le prix
espZrZ semble rZaliste.

® Si ce nOest pas le cas, consolez-
vous, vous ne serez pas |e seul ; bon
nombre de chevaux refusZs ont rZussi
une belle carriere sportive par la suite
et se sont bien vendus ; simplement, ce
jour-I', ils ne correspondaient pas bien
au profil recherchZ.

@ Si une proposition vous est faite et
si elle vous convient, vous devez retour-
ner voir BRIGITTE pour prZparer un
contrat dOinscription et prendre de
nouveau un numZro dOordre pour
passer au contr™le vZtZrinaire le jour
méme.

@ Le processus complet de passage
peut durer assez longtemps ; Zvitez de
prendre dOautres engagements pour la
fin de matinZe ou le dZbut dOapres-
midi du méme jour.

CONSEILS PRATIQUES

@ Les chevaux trop prZparZs seront
systZmatiquement ZcartZs de la
sZlection, mais il est nZcessaire que les
sujets prZsentZs soient en bonne
condition physique et aient suffisam-
ment dOentra”nement pour pouvoir
étre ZvaluZs dans de bonnes condi-
tions.

@ Un peu de toilette ne peut nuire car,
pour le comitZ de sZlection comme
pour les futurs acquZreurs, la premiere
impression joue un r™le dans la
dZcision finale et la vidZo rZalisZe lors
des tournZes revét une importance
grandissante.

@ Méme si elle nOest pas indispen-
sable, une bonne ferrure des antZrieurs
est recommandZe (attention, les candi-
dats retenus devront ensuite étre
dZferrZs pour le contr™le
vZtZrinaire).

@ Les informations en votre posses-
sion sur la lignZe maternelle prZsentZs
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"Les HARAS NATIONAUX
SOUHAITENT POUVOIR ACHETER
AUX VENTES FENCES !"

Les spectateurs prZsents aux ventes
Fences de Septembre 2004 et au concours
Ztalons_de St L™ e mois_suivant ont
constatZ, et beaucoup en ont ZtZ choquZs,
que les Haras Nationaux achetaient deux
chevaux de trois ans en Octobre "~ des prix
nettement supZrieurs ~ ceux auxquels ils
auraient pu les obtenir lors de nos ventes 30
jours plus t™¢ !

InterrogZe par nos soins " ce sujet, Mme
BOUR, directrice des Haras Nationaux, nous a
expliquZ le concours de circonstances qui a
abouti " ce rZsultat malheureux : il se justi-
fiait par un probléme dOinterprZtation du
dossier vZtZrinaire dans un cas et par une
Zvolution de la demande des Zleveurs dans
le second ! Mme BOur conclut son courrier
en disant : "Nous sommes et restons des
acheteurs potentiels aux ventes Fences,
attentifs " la sZlection 2005 que vous nous
offrirez". Dont acte ! Ceci devrait rassurer
les vendeurs troublZs par une attitude qui
aurait pu para’tre ambigu‘ au moment ou
FIRST DE LAUNAY, acquis par les Haras ~ nos
ventes, fait briller leurs couleurs et celles de
|OZlevage frangais sur tous les terrains.

LES CHEVAUX FENCES BRILLENT
TOUT AU LONG DE L'HIVER

Philippe Rozier se fZlicite que ses meilleurs
propriZtaires aient choisi de faire confiance
fidelement aux ventes Fences depuis plu-
sieurs annZes. Gro%.ce " Christian BAILLET,
propriZtaire dOHERITIERE D'’ADRIERS (Apache
dOAdriers et Rosy du Dinan par Laudanum
ps) il a pu engranger des points Coupe du
Monde " New York, Toronto,Vigo et Bordeaux
!

Le . méme Christian BAILLET est
co-propriZtaire avec Sylvie et Philippe
MALLENEC du trés prometteur JADIS DE TOSCANE
(acquis " Fences en 2000) Le superbe gris fils
de QuIDAM DE REVEL, apreés avoir remportZ le
Champlonnat des 6 ans, a trés bien dZbutZ
sa_carriére internationale " 7 ans et il figure
dZj" parmi les 25 meilleurs Ztalons francais
classZs flite.l a fait une rentrZe remarquZe
au CSI de Bordeaux et lors du stage de
IO fquipe de France " Saumur.

Philippe peut Zgalement compter sur un
autre fils de QuIDAM DE REVEL : IDEAL DE Roy
(Fences 99), qui fait briller les couleurs de
IOELEVAGE DE L’ANGENARDIERE sur la scéne
internationale et tout rZcemment ~ Palm
Beach.

FANNY DE LA TouR (Trias du GuZ aa et Alicia
de la Tour aa par Prince IgOOr aa) adjugZe "
nos ventes en 1996 a ZtZ trés en vue sur le
circuit indoor amZricain sous la selle de
David RAPOSA.

FIRST DE LAUNAY (Fences |998) fait mainte-
nant partie des piliers de IOEquipe de France
au point que les Haras Nationaux ont
acceptZ dOZcourter sa saison de monte
pour mieux prZparer les prochains

Championnats dOEurope.
UNE NOUVELLE CONFIGURATION POUR LES
VENTES DE SEPTEMBRE

Un maximum de 940 places assises au lieu
des 1200 10an passZ devrait assurer plus
dQaisance aux convives des 4 soirZes de
ventes 2005 et permettre de gagner un peu
dOespace pour faire Zvoluer les 3 ans en
libertZ compléte.

Le commissaire-priseur officiera depuis la
tribune "public”, ~ hauteur de IOobstacle et
sous un Zcran gZant. Un deuxiéme Zcran en
vis-"-vis permettra au public de ces tribunes
de pouvoir suivre le spectacle sans géner les
chevaux.

Nous nous efforcerons de dZmontrer les
qualitZs des chevaux offerts " la vente sans
exagZrer la hauteur des obstacles de
prZsentation : les chevaux doivent montrer
IOZtendue de leurs talents sans laisser leur
clur * 1Oouvrage ni risquer de se blesser "
cette occasionE

Remettre le cheval et sa mise en valeur
raisonnable au clur de chaque soirZe,a ZtZ
notre prZoccupation principale dans la
modification de la configuration et du

FIRST DE LAUNAY

dZroulement de cette vente Elite.
UNE GENERATION DES “J FENCES”
PARTICULIEREMENT BRILLANTE

Outre JADIS DE TOSCANE prZcZdement citZ,
le catalogue Fences proposait cette annZe I”
JADIS DE RIVERLAND, rZcent vainqueur de deux
Zpreuves internationales en Espagne avec
ROGER-YVES BosT, JEFF D'OR, meilleur Ztalon de
7 ans Fontainebleau avec ALEXANDRA
FRANCART mais aussi le trés bon Jovis DE RAVEL
qui fait briller les couleurs de DENIS GALET
avec le concours de ROGER-YVES BosT en affi-
chant un_ ISO 149, ce qui le place en téte
dOune sZrie de O] FencesO qui nOa pas fini

JEFF D/OR
e

PSV MOREL

PSV MOREL
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PARTENAIRES 2005

Aux c™tZs des fondateurs que sont
UAR et GRAS SAVOYE-HIPCOVER,
notre Agence se Zlicite de la fidZlitZ
de ses partenaires

RAS SAVOYE

Courtier en assurances

Le Www

Parmi les plus anciens, NOEL
RECEPTION et MOET § CHANDON
contribuent " faire des soirZes Fences
des moments de grande convivialitZ.

RECEPTIONS

Traiteur & Services

INTERFLORA pour la dZcoration flo-
rale et MOTOROLA pour les commu-
nications, ont renouvelZ leur
prZsence prZcieuse " nos c™tZs et
nous nous en rZjouissons.

MOTOROLA
intelligence everywhere

Sans oublier Nathalie et Olivier

BOSSARD et leur SociZtZ EQUI-

SERVICES, qui se tient " votre service

pour transporter vos chevaux.

EQUPSERVICES .
ﬂn{{uﬁ”fwm

Merci Zgalement aux h™tels du
groupe ACCOR.
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ACCOR

OUS FAERIQUONS DU SOURIRE LES HARAS NATIONAUX



